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责编韩冯盼校对晁粉娟

近日，泰康人寿推出新款个人税

优养老产品———泰康福寿百岁2023养
老年金保险（以下简称“福寿百岁

2023”），创新长寿时代养老筹资方案，

助力国家养老三支柱建设。

作为一款专属商业养老险，“福寿

百岁2023”包括养老保险金的同时，也
提供身故保险金，为客户提供生存及

身故双重保障。该产品有享受个税减

免、保证领取确定、领取金额确定、起

领时间确定四大特色，作为符合国家

政策条件的一款个人养老保险产品，

“福寿百岁2023”可享个税减免，越早
购买，减免越多；收入越高，减免也越

多，最高减免个税可达5400元/年；自
首个养老保险金领取日起，保证领取

20年。可按时起领，年领/月领均可，在
首个养老保险金领取日前可灵活变

更。如果被保险人在保证给付期内身

故，将向受益人一次性给付该期间内

尚未领取的养老金总额，基本保额可

由客户在投保时约定，在合同中载明，

锁定保险利益，和时间做朋友，安享长

寿时代；女性养老金起领时间可选55
岁、60岁、65岁，男性可选60岁、65岁、70
岁，灵活规划退休生活。

记者了解到，为惠及更多客户，泰

康人寿也在持续拓展“福寿百岁2023”
等个人养老金产品销售渠道，目前已

通过代理人渠道开设“福寿百岁2023”
销售业务，作为一款个人养老金产品，

“福寿百岁2023”以其安全、稳健、规
范、长期的特性真正帮助客户做到了

为未来储备，为当下减税。

长寿时代临近，居民预期寿命延

长，“养老三支柱”构建起我国多层次

养老保险保障体系。国家鼓励发展第

二支柱企业年金和职业年金，积极推

进包括个人储蓄型养老保险和商业养

老保险在内的第三支柱建设。

2022年4月，国务院办公厅印发
《关于推动个人养老金发展的意见》，

确定了个人养老金的制度框架，补齐

多层次、多支柱养老保险体系的短板。

财政部、税务总局也发布《关于个人养

老金有关个人所得税政策的公告》，以

税优政策利好第三支柱。

泰康在保险资金投资管理过程

中，形成了长期、均衡、稳健的投资风

格，注重长期收益和短期收益的平衡、

绝对收益与相对收益的兼顾，与养老

金管理的需求天然契合。目前，泰康管

理资产规模28000亿元，养老金管理规
模超7200亿元，成为中国养老金管理规
模最大企业之一，泰康人寿将以专业、

创新守护客户幸福，持续助力养老第三

支柱体系建设。茵愚 泰康人寿供稿

近年来，中国人寿寿险公司积极贯彻落实党中

央决策部署，充分发挥金融央企高质量发展“主力

军”作用，积极参与养老第三支柱建设。中国人寿寿

险公司践行“以人民为中心”的发展思想，以提升人

民群众获得感、幸福感、安全感为目标，致力于让失

能人员享受到更高保障、更高标准的长期护理保险

服务。

目前，中国人寿寿险公司已经形成了一套服务

体系全面、专业能力过硬、业务品质良好、监管评价

规范的业务经营管理体系，针对不同程度失能人员

定制护理服务包和护理计划，实施标准化、规范化护

理。同时，“线上+线下”相结合，对居家护理和机构护
理服务质量进行督导，全面量化考核，让失能人员生

活质量得到有效提升。

同时，为保障老年客户群体对现代科技产品真

正“用得上、用得快、用得好”，中国人寿寿险APP“尊
老模式”提供多个版本切换途径，均设置在显眼位

置，便于老年客户操作，60岁以上客户登录自动跳
转，精准触达适老服务。中国人寿寿险APP嵌入专属
老年人的智能应答机器人，只需长按“语音识别”说

出服务需求，即可快速跳转至办理页面，实现一键直

达，一步到位。中国人寿寿险公司提供的“大字大图、

简化操作、人工服务、资金安全”的寿险APP，切实为
老年人网络办理保险业务保驾护航。

中国人寿寿险公司在此前举办的2022年度业绩
发布会上明确了未来在养老方面的发展布局，就是

以城市中心区域的养老公寓或者机构养老为主，以

居家养老、社区养老为辅，构建“一主多辅”的大养老

服务供给体系。该公司表示，希望能用一到两年的时

间，在20到30个中心城市形成养老服务的供给能力，
以优质的大健康、大养老服务更好地满足客户需求，

服务好客户。茵愚 中国人寿供稿

首单股权收益权转让回购业务落地

兴业银行西安分行持续擦亮“投资银行”名片

从“养老”到“享老”
中国人寿寿险公司持续推进高质量养老保障服务

阳光讯（记者成英）近日，历时71
天的2023阳光人寿客户节圆满落幕。

作为阳光保险上市后的第一个客户节，

本届客户节以“聆听客户声音，播撒爱

与责任”为主题，通过“我家阳光”APP、

阳光人寿微信公众号以及各地机构，向

客户全方位展示“新阳光、新面貌”。

阳光保险集团董事长张维功指

出，“客户永远第一，没有客户就没有

公司”，以客户节为契机，阳光人寿统

一部署客户思想落地行动，全员共同

参与了解客户画像，想客户之所想，解

客户之所忧，做客户的“知心阳光”。

为做好家庭客户的服务，全方位

了解家庭客户，阳光人寿针对家庭客

户群体开展一对一访谈及问卷调研，

累计调研客户超过3000名。在各地机

构举办了“高管接待日”，由分公司领

导班子直接为客户服务、解决客户问

题，体验客户业务办理流程。

此次客户节时隔三年以来再次开

展线下活动———“墨书正气绘颂家

风”全国书画评选活动，征集参赛作品

1万余幅，最终评选出获奖作品200份，

获奖作品还在阳光家宴暨2023阳光人

寿闭幕式活动现场进行展出。为传播

健康生活理念，阳光人寿组织专家开

展全国健康巡讲，分别在北京、湖南

岳阳、福建福州等地举办线下讲座，

就人们关注的健康、养生等方面进行

了指导。

据悉，2023客户节期间，阳光人寿

业务员上门为广大客户开展健康保障

双重检视服务，使用客户节专用家庭

保障检视单查看家庭保障缺口，并利

用阳光保险自研专利工具“阳光脸医”

为客户进行健康监测。阳光人寿官方

客户端平台“我家阳光”APP推出互动

游戏专区，融入保险科普相关知识；

上线城市专区，与樊登读书合作进行

大咖讲书，此外，各地机构结合儿童

节、父亲节、“7·8全国保险公众宣传

日”、暑期生活等主题开展特色服务

活动，用丰富的内容关怀客户，播撒爱

与责任。 随着金融、通信技术和互联网产业快速发展，以

电信网络诈骗为代表的新型违法犯罪案件高发。为

切实增强人民群众反诈意识，提升市民识骗防骗能

力，中国人寿保险股份有限公司（以下简称“中国人

寿寿险公司”）积极参与由国家金融监督管理总局办

公厅组织开展的打击治理电信网络诈骗犯罪“全民

反诈在行动”集中宣传月活动。

如何快速识别、有效防范电信网络诈骗？“国家

反诈中心”APP是一款集诈骗预警提示、报案助手等
多功能于一体的手机应用，要及时下载；96110是反
诈预警劝阻专用号码，要及时接听；“反诈名片”弹

窗，提供双重预警；12381预警劝阻短信，要及时查
看；全国移动电话卡“一证通查”，预防身份信息盗

用；云闪付“一键查卡”，强化银行卡安全管理；全国

互联网账号“一证通查2.0”，防范互联网账号冒用。
守护大众金融安全，中国人寿寿险公司时刻在

行动。中国人寿寿险公司表示，将始终秉承金融为民

理念，积极投身于防范电信网络诈骗的宣传工作中，

致力于为公众营造更加安全的社会环境。茵愚
中国人寿供稿

（文中涉及反诈知识以及防范手段均来源于国家反

诈中心《防范电信网络诈骗宣传手册》）

提高全民反诈意识
中国人寿寿险公司为百姓金融安全护航

阳光讯（记者成英）近日，兴业银
行西安经开支行成功落地分行首单

股权收益权转让回购业务4亿元，资金

用于融资人本部补充营运资金、偿还

金融机构合规融资等，根据客户用款

需求，兴业银行西安分行内部高效沟

通合作，仅两个工作日完成从项目合

同文本拟稿到实现业务下柜，充分体

现了该行全心为客户服务的理念，及

时有效的缓解了融资人现金流困难。

据悉，该项目是平台转型创新业

务，投行部相关负责人表示，将总结该

笔业务成功经验快速推广复制，持续做

好客户服务，高效满足客户融资需求。

一直以来，兴业银行西安分行凭

借市场化经营机制、灵活的创新能力，

坚持走差异化发展道路，2022年以来，

该行持之以恒深化“商投联动”综合化

布局，调整优化组织架构，板块、机构、

业务之间协同效益不断提

升，充分落实总行“商行+投

行”战略，持续擦亮“投资银

行”名片。2023年以来，该行

通过多渠道齐头发力，截至

半年末，落地投行融资规模

超过120亿元，业务品种包括

银团、并购、境内外发债及资

本市场业务等。

下一步，兴业银行西安分行将持

续运用“商行+投行”的优势，更加专

注服务客户的综合金融需求，集中精

力做好专业产品，进一步提升专业能

力、市场响应与服务效率。

泰康人寿推出专属税优养老险“福寿百岁2023”
持续助力国家养老三支柱建设

2023阳光人寿客户节圆满闭幕
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